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Podnikatelsky plan, nékdy nazyvany také podnikatelsky zamér, vdm pomUze ujasnit si cile vaseho podnikani a ovéfit, jestli
je vas napad vhodny. Je totiZ lepsi odhalit problémy ve fazi sestavovani planu nezZ pozdéji ve skutecnosti.
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1/ Problém
Jaké jsou tri nejpalcivejsi problémy vasich
zdkaznika?

Existujici alternativy
Jak zdkaznici aktudiné resi své problémy?

4/ Redeni
Jaké viastnosti vaseho produktu resi problémy
zdkaznika

8/ Indikatory

Co pro vds znamenda uspéch a jak jej budete
mérit? Jakd dalsi Cisla jsou pro vds ted’
dulezZita (akvizice, aktivace, loajalita, trzby,

doporuceni)?

3/ Jedinecna hodnota nabidky
Cim upoutdte pozornost? V éem jste jini ne?
ostatni? Jakd je vyslednd hodnota pro
zdkaznika?

Srozumitelny opis
Jak jednoduse popisete vase reseni pomoci

5/ Neférova vyhoda
Co vam neml(iZe nikdo snadno zkopirovat nebo
si to koupit? Proc by jste to méli délat zrovna

vy?

9/ Cesty k zakaznikiim

Jak se dostanete ke svym zakaznikum?

2/ Zakaznici
Kdo jsou vasi zdkaznici, resp. uZivatelé?

Prvni vlastovky
S kym miZete zacit nejdrive?

7/ Struktura nakladu

Za co budete platit a kolik? Jaké jsou vase fixni a variabilni ndklady?

6/ Cenovy model

Jak nacenite své reseni problému?
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