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Povinnd osnova podnikatelského zaméru vychazi z prilohy ¢. 1 Vyzvy — Model hodnoceni a kritéria
pro hodnoceni a vybér projektd a predstavuje tak zavaznou strukturu pfi tvorbé podnikatelského zaméru,
ktery je povinnou pfilohou Zadosti o podporu a soucasné spolu s jeho pfilohami zakladnim dokumentem
pfivécném hodnoceni projektu. Informace v ném uvadéné musi byt pravdivé, srozumitelné a natolik obsahlé,
aby mohlo byt fadné provedeno vécné hodnoceni projektu. Soucasné uvadéné informace musi byt vidy
podloZené relevantnimi prilohami. Pouhd textace bez dolozenych relevantnich a prikaznych priloh mize byt
u jednotlivych vylucovacich i bodovych kritérii negativné hodnocena.

Titulni strana

bude obsahovat nazev projektu, ktery bude uveden v Zzadosti o podporu vISKP21+, a ktery bude
jednoznaénym zpUsobem vystihovat hlavni podstatu predkladaného projektu. Dale pak nazev Vyzvy, nazev
zadatele o podporu a udaje o zpracovateli podnikatelského zaméru. Je vhodné rovnéz uvést datum
zpracovani, pocet stran a pocet pfiloh.

Obsah, Seznam zkratek, Seznam grafi, obrazkd, tabulek, Seznam pfiloh

1. Anotace projektu
- Strucné shrnuti zadkladnich parametri predkladaného projektu, jeho vystupl a ocekavanych
vysledk.
- Klicova slova projektu — min. 4, max. 8.
2. Identifika¢ni udaje Zadatele o podporu / partneru s finanénim prispévkem
2.1Zadatel o podporu / partnefi s finanénim pfispévkem
- Nazev Zadatele o podporu / partnerd, sidlo/misto podnikani, identifikacni Cislo/danové
identifikacni Cislo, odkaz na webové stranky, jsou-li k dispozici.
- Strucna historie Zzadatele / partnerd.
2.2 Majetkova struktura
- Zéakladni majetkové struktura Zadatele o podporu / partnerl véetné uvedeni skuteénych
konecénych majiteld.
2.3Jméno a prijmeni kontaktni osoby, zpracovatele podnikatelského zaméru
2.40bory podnikani Zadatele o podporu / partneri a obor podnikani vystupu
projektu dle CZ-NACE
- Seznam oborl podnikani, ve kterych Zadatel o podporu / partnefi skutecné podnikaiji.
- Hlavni obor podnikani, ktery se vztahuje k vystupu ptedkladaného projektu.
2.5 Misto realizace projektu
- Seznam mist realizace predkladaného projektu véetné uvedeni vlastnickych ¢i obdobnych
prav k uvddénym nemovitostem.
3. Kvalita a strategické zaméreni
3.1Strategie Zadatele o podporu / partneri a mechanismy pro dosaZeni
pozadovanych prinost
3.1.1 Strategie rozvoje
- Popis stavajici strategie rozvoje a pozice na trhu.
- Koherence predkladaného projektu s touto strategii véetné pozadovanych pfinosu.




3.1.2 Mechanismy pro dosaZeni poZzadovanych pfinosu
- Popis vytvorenych mechanismid pro dosazeni pozadovanych pfinosd z hlediska financnich
prostiedkd, technického zazemi, lidskych zdroj(, distribu¢nich kanal apod.
3.2Vazba na NRIS3
- Konkretizace vazeb a pfinosl predkladaného projektu na strategicka témata VaVal, jeZ jsou
definovana pro jednotlivé domény vyzkumné a inovacni specializace NRIS3 a/nebo na klicové
a nové vznikajici technologie pro jednotlivé domény vyzkumné a inovacni specializace NRIS3,
tzv. KETs.
3.3Stupen novosti
3.3.1 Specifikace vystupu predkladaného projektu
- Definice vystupu predklddaného projektu v podobé zdvazného vzoru niZze uvedené tabulky,
kterd definuje indikdtory povinné k naplnéni, které budou uvedeny v Rozhodnuti
o poskytnuti dotace.
Typ vystupu Specifikace Pocet vystupt
Poloprovoz
Ovérena technologie
Uzitny vzor
Primyslovy vzor
Prototyp
Funkéni vzorek
Software

3.3.2 Inovativnost

- Detailni charakteristika o¢ekdvaného vystupu predkladaného projektu véetné ocekdvanych
technickych parametr( nebo uZitnych vlastnosti nového produktu / sluzby.

- Srovnani nového produktu / sluzby se stavajicimi produkty / sluzbami Zadatele o podporu /
partner véetné srovnani s konkurenci z teritorialniho hlediska, pricemz stavajici stav musi
byt podloZen prikaznymi dokumenty. Zadatel o podporu k posouzeni informaci uvedenych
v této kapitole uvede odkazy na relevantni prilohy, které budou soucasti podnikatelského
zaméru a které tyto informace jednoznacnym zplisobem prokazuji. Tyto pfilohy musi
konkrétnim zplisobem prokazovat stavajici stav véci. Zadatel o podporu pro tyto ucely
dolozZi napf. produktové listy, technickou dokumentaci apod. stavajicich produkti / sluzeb.

- Patentova reserse, tj. zda novy produkt / sluzba bude novy z pohledu patentové ochrany,
zda nevyuziva principy, které jsou jiz patentové chranény.

- Stanoveni Urovné TRL, kterd byla dosaZena pred zahajenim predkladaného projektu véetné
detailniho rozboru zplsobu stanoveni této urovné, ktery bude doplnén, a predevsim
podloZen relevantni dokumentaci.

3.3.3 Obdobné projekty financované zvefejnych zdrojd v minulosti ¢i soubézné

realizované 7adatelem o podporu / partnery?

- Seznam relevantnich projektld vcetné konkrétni specifikace jejich vystupl v minulosti
realizovanych Zadatelem o podporu / partnery.

- Seznam relevantnich projektd véetné konkrétni specifikace jejich vystupl soubéiné
realizované s predkladanym projektem Zadatelem o podporu / partnery s jednoznaénym
vymezenim rozdil v ramci vystupd, nakladl, technologii, lidskych a finanénich zdroju. Je
dllezZité popsat vsechny projekty Zadatele a partnerl souvisejicich s feSenou odbornou
problematikou, aby nemohla vzniknout pochybnost o duplicité projektd.

1 Netyka se partner( s finanénim pfispévkem, které jsou vyzkumni organizaci.



V pfipadé, Ze se jedna o Il. fazi projektu z OP PIK, je nutné, aby Zadatel uvedl Cislo a nazev
projektu 1. faze, stru¢né ho popsal, uvedl vysledni zndmku Oponentniho fizeni a mezi
dokumenty projektu vlozil podepsany Zapis z oponentniho tizeni.

3.3.4 Pridana hodnota pro zakazniky

Identifikace zakaznik(l nebo uzivateld, resp. cilové skupiny véetné jejich ocekavani.

Pfidand hodnota nového produktu / sluzby pro cilové skupiny ve srovnani se stavajicimi
produkty / sluzbami konkurence.

Nacasovani predkladaného projektu s ohledem na oc¢ekdvany vyvoj na trhu.

3.42iskané znalosti a jejich potencial

3.4.1 Narocnost VaV a ziskané znalosti

Seznam znalosti, které budou realizovanym VaV ziskdny a zda jsou zaloZeny na naro¢ném
a ambiciéznim VaV.

Zpusob odpovidajici ochrany nového poznatku ve vazbé na jeho charakter a aplikaéni
potencial.

3.4.2 Aplikacni potencidl

Moziné wvyuZiti ziskanych poznatkl VaV pro dalsi budouci aplikace, tj. zda mulZe byt
podkladem pro prilomové technologie, resp. jsou zde predpoklady pro vyvoj dalsich novych
produktt / sluzeb, pfipadné zda jsou predpoklady pro jejich uplatnéni v dalsich oblastech /
sektorech mimo predkladany projekt.

3.5Technicka proveditelnost a rizika

3.5.1 Metodika / postupy Feseni predklddaného projektu

Navrzena vyzkumnd metodika a postup reSeni predkladaného projektu s ohledem
na ocekavané vystupy predkladaného projektu a predchazejici etapy VaV.

3.5.2 Rizika a jejich reseni

Analyza rizik vcCetné kontrolnich a rozhodovacich mechanisml a pfistupl k jejich
minimalizaci.

4. Implementace
4.1Slozeni konsorcia

4.1.1 Kompetence 7adatele o podporu?

Kompetence a schopnosti Zadatele o podporu pro realizaci projektu.

Ziskané zkuSenosti Zadatele o podporu s feSenim projektd obdobného charakteru, tzn.
s realizaci VaV projektl, zavadénim vysledk( VaV do praxe véetné zkusenosti s komercializaci
VaV a ¢innostmi nezbytnymi pro ptiblizeni VaV trznimu uplatnéni.

4.1.2 Clenové konsorcia a jejich kompetence3

SloZeni konsorcia a jejich kompetence a schopnosti pro realizaci projektu, resp. pro splnéni
vsech pozadovanych ¢innosti a stanovenych cil( véetné jejich zajma na reseni predkladaného
projektu a motivace k dosazeni stanovenych cild.

Ziskané zkusenosti ¢lenl konsorcia s feSenim projektt obdobného charakteru, tzn. s realizaci
VaV projektll, zavadénim vysledk( VaV do praxe véetné zkusenosti s komercializaci VaV
a ¢innostmi nezbytnymi pro pfiblizeni VaV trznimu uplatnéni.

2 Tato kapitola je relevantni pouze pro predkladané projekty, které nejsou realizovany konsorciem, tj. pouze Zadatelem o podporu
bez Gcasti partner(.
3 Tato kapitola je relevantni pouze pro predklddané projekty, které jsou realizovany konsorciem, tj. Zadatelem o podporu s Ucasti

dalsich partnerd.



4.1.3 Resitelsky tym

Realiza¢ni tym vcéetné odbornosti a zkusSenosti jeho clenl umoznujici realizaci vsech
stanovenych aktivit a ukol(l predkladaného projektu véetné komercializace vysledka VaV.
Seznam VaV projektd, na kterych se pracovnici podileli, véetné jejich roli a kompetenci.

4.2 Spoluprace pri reseni predkladaného projektu

Popis spoluprace pti pripadném zapojeni vice partnerl pfi feSeni a implementaci
predkladaného projektu a splnéni stanovenych cilli véetné vytvorenych podminek pro tuto
spoluprdci.

Vytvorené vazby Zadatele o podporu / konsorcia na odbératele (spoluprace s potencidlnimi
uzivateli nového produktu / sluzby), subdodavateli, distributory a dalSimi externimi subjekty
podloZené relevantnimi dokumenty.

Pfinos této spoluprace pro Zadatele o podporu / konsorcium pfi rdznych fazich
predkladaného projektu a zda ma tato spoluprace vliv i na rozsifeni jejich znalosti
a schopnosti pro uplatnéni mimo predkladany projekt.

4.3Plan a fizeni
4.3.1 Harmonogram predklddaného projektu

Etapizace projektu (Ganttliv diagram) véetné relevance navrienych aktivit v jednotlivych
etapach svazbou na cile predkldadaného projektu, identifikované problémy a potieby,
kompetence clenl tesitelského tymu / ¢lenl konsorcia i ocekdvané vysledky a vystupy
predkladaného projektu.

Pfifazeni navrzenych aktivit ke kategoriim primyslového vyzkumu a experimentélniho
vyvoje.

Datum planovaného zahajeni realizace
projektu

Datum planovaného ukonceni realizace
projektu

Pocet mésicli

Zahajeni Ukonceni Pocet

Etapa Detailni popis ¢innosti (DD/MM/RR) (DD/MM/RR) mésici

4.3.2 Rizeni predklddaného projektu

Odborna kvalifikace projektového manaZera (vedouciho projektového tymu) a jeho
zkuSenosti s ¢innostmi realizovanymi ve vSech etapach feseni predkladaného projektu.
Zpusob fizeni predklddaného projektu, jeho struktura a pridélovani dkoll clenim
resitelského tymu / ¢lendm konsorcia véetné nastaveni kontrolnich a rozhodovacich
mechanismu ve vazbé na vyhodnoceni dosazeni stanovenych milnikg.

4.3.3 Financovani projektu

Konkrétni druhy financovani projektu pro realizaci projektu a jejich popis, zdGvodnéni
navratnosti v pfipadé pujcky apod. Nedostatecné prokazani bonity Zadatele ¢i zabezpeceni
financovani projektu mulze byt zdvainou prekazkou a mulZe vést az k zamitnuti Zadosti
o podporu.



4.4Rozpocet
4.4.1 Souhrnny pfehled jednotlivych poloZek rozpoctu
- Seznam jednotlivych poloZek rozpoctu zahrnovanych do zpUsobilych vydaji véetné uvedeni
rozpoctové polozky definované v Pfiloze €. 3 Vyzvy — Vymezeni zpUsobilych vydaji v souladu
s povinnou pfilohou podnikatelského zéméru — Tabulky rozpodtovych polozek. Zadatel
o podporu / partnefi zde uvedou odkaz na tuto pfilohu, pfipadné vlozi kopie vyplnénych
tabulek z této pfilohy.

- Detailni zdGvodnéni rozsahu a nezbytnosti poZzadovanych zpUsobilych vydaja ve vztahu
k realizaci predkladaného projektu véetné zdlvodnéni pfifazeni téchto vydajd ke kategoriim
pramyslového vyzkumu a experimentdlniho vyvoje a zddvodnéni celkového poméru
pozadovanych zpUsobilych vydajl priimyslového vyzkumu k experimentalnimu vyvoji.

4.4.2 Celkovy rozpocet

- Rozpocet projektu uvedeny v Zadosti o podporu v IS KP21+ ve formuladfi Rozpocet, a to
v podobé nasledujici tabulky zvlast za Zadatele o podporu / partnery.

Nazev Zadatele o podporu / partnera

Rozpoctova polozka Celkova vyse zpUsobilych vydaja v Ké

Naklady na smluvni vyzkum a konzultaéni

sluzby - PV

Osobni naklady - PV

Materidl - PV

Ostatni provozni naklady - PV

Ostatni rezie - PV

Odpisy - PV

Celkem - PV

Naklady na smluvni vyzkum a konzultacni

sluzby - EV

Osobni naklady - EV

Materidl - EV

Ostatni provozni naklady - EV

Ostatni rezie - EV

Odpisy - EV

Celkem - EV

Celkem

5. Dopad

5.1Komercializace vysledkd VaVv

- Plan komercializace véetné uvedeni vSech Cinnosti, které souvisi s postupnym posunem
vysledkd VaV smérem k trznimu uplatnéni a dosazeni ocekdvanych pfinosu.

- Zajisténi odpovidajici ochrany dusevniho vlastnictvi k vysledkim VaV, vietné zajisténi
ochrany v zahranici, pokud se predpoklada uvedeni nového produktu / sluzby na zahranicni
trhy.

- ZpUsob rozdéleni, resp. sdileni vyuzivanych vystup( predkladaného projektu mezi cleny
konsorcia®.

- Prehled aktivit, které jsou nezbytné pro dokonceni implementace nového produktu / sluzby.

4 Relevantni pouze pro predkladané projekty, které jsou realizovany konsorciem, tj. Zadatelem o podporu s Gcasti dalSich partner(.



Kompetence 7adatele o podporu / konsorcia / ¢lena fesitelského tymu véetné odbornosti
a zkuSenosti s komercializaci a implementaci nového feseni na trh, pfipadné kdo a jakym
zpUsobem bude spojené aktivity s touto ¢innosti zabezpecovat.

5.2Analyza trhu
5.2.1 Velikost trhu a zakaznici

Identifikace potencialnich zakaznik(, resp. cilovych skupin.

Popis hlavnich trendi a vyvoje na relevantnich trzich.

Vyhody nového produktu / sluzby oproti produktdim / sluzbdm dostupnych na trhu, resp.
konkurenéni vyhoda s moZnosti vstupu na trh. Popis, jak produkt odpovida pozadavkim
zakaznikd.

Odhad podilu véetné jeho variant ve vazbé na moiny postup komercializace a Upravy
konceného produktu / sluzby, ktery mlze novy produkt / sluzbu na trhu, resp. v trzich
rGznych teritoriich dosahnout, pfipadné zda ma novy produkt / sluzba potencidl vytvaret
nové trhy.

5.2.2 Uplatnéni na trhu

Popis strategie vstupu na trh v souvislosti s uvazovanymi teritorii véetné predpokladi
a zkuSenosti Zadatele o podporu / partnerd, které jim umozni proniknout na trh, tj. zda maji
vybudovanou odpovidajici pozici na trhu nebo zda bude
pro vstup s novym produktem / sluzbou na trh vyuZito jinych subjektd (identifikace
prodejnich mist, distribucnich kandld apod.). Pfipadné doloZeni prehledu stavajicich
partnert/zakaznik( a oslovenych budoucich zdkaznik(. Je mozné doloZit Letter(s) of Intent.
Identifikace prekazek vstupu na trh (regulace, standardy, certifikace apod.) véetné navrh(
na jejich odstranéni.

Vycisleni ocekavanych pfFijmt v pfijatelném c¢asovém horizontu (min. 5 let) vcetné
nezbytnych nakladd na implementaci nového produktu / sluzby a jeho udrzeni na trhu (napf.
zajisSténi vyroby, servisu, marketingové aktivity, zajiSténi nezbytného personalu apod.).
Identifikace hlavnich konkurentd, porovnani ceny s konkurenci a predpokladany vyvoj
ceny.

Opatfeni pro zajisténi financni a personalni udrzitelnosti a wvytvoreni podminek
pro pokracovani projektu po ukonéeni finanéni podpory.

5.3Dopady
5.3.1 Dopady nha Zivotni prostredi

Zda predklddany projekt ma prokazatelné vyznamny dopad na Zivotni prostredi

se zaméfenim bud na:

a) Nizkouhlikové hospodarstvi a na odolnost viic¢i zméné klimatu, kdy Zadatel o podporu
vycisli dopad na nizkouhlikové hospodarstvi v podobé CO; nebo na klima v podobé CO,,
nebo emisi metanu nebo jinych relevantnich energetickych ukazatell a soucasné dany
vypocet podloZi relevantnimi dokumenty.
nebo

b) Cirkularni ekonomiku, kdy Zadatel o podporu vycisli dopad v podobé napf. snizeni
produkce odpadu, sniZzeni vyuZiti zdroji apod. nebo dany dopad popiSe jinym
méfitelnym zplsobem a soucasné dany vypocet / popis podlozi relevantnimi dokumenty.

5.3.2 Udrzitelny rozvoj

Popis, zda a jak projekt plni alespon jeden z cil(i udrZitelného rozvoje (SDGs), a to zejména:
7.3 a 7.a energetickd ucinnost a technologie Cisté energie; 9.4 moderni infrastruktura
a zdokonaleni vybaveni pradmyslovych podnikd tak, aby byly udrzZitelné, ucéinnéji vyuzivaly



zdroje; vyuZivaly vice cistych a k Zivotnimu prostredi Setrnych technologii a vyrobnich
procesu; 12.4 Setrnéjsi nakladani s chemickymi latkami; 12.5 snizeni produkci odpadu.

5.3.3 Soulad se zdsadami nediskriminace

- Popis Urovné fizeni v oblasti lidskych zdrojd véetné genderové rovnosti (mimo jiné napr.
v otazkach transparentnich podminek pro nabor zaméstnancl, odménovani, fetézeni
tvazk(, sladovani rodinného a profesniho Zivota atp.).

- Vyhodnoceni dopadu realizace projektu na genderovou rovnost, perspektivu a vyvazenost.
Integrace genderové perspektivy do vyzkumného projektu (zohlednéni role pohlavi
a genderu ve vyzkumné praxi vede k bezpecénéjsim, vyuzivanéjsim nebo trzné relevantnéjsim
vysledk{im vyzkumu).

5.3.4 Neekonomické dopady

- Potencial pro jiné nez ekonomické prinosy ¢i pfinosy pro zivotni prostfedi, podpora rovnosti,
rozvoj mezinarodni spoluprdce ve vyzkumu a vyvoji (napf. spoluprace v ramci sité IraSME) aj.

Zaveér

bude obsahovat shrnuti relevantnich udaji predkladaného projektu uvedenych v podnikatelském zaméru
a jeho pfiloh s odkazem na pfilohu ¢. 1 Vyzvy — Model hodnoceni a kritéria pro hodnoceni a vybér projekt(,
resp. na jednotlivd vyluCovaci a bodova kritéria vcéetné odkazu na pfislusné kapitoly &i pfilohy
podnikatelského zaméru, ve kterych jsou informace k danym kritériim uvedeny, a to ideadlné ve formé
tabulky.



