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Zopakovani teoretickych vychodisek k
obchodnim zprostiedkovatelim

Cviceni vedouci k pochopeni vhodného
vyuziti konkrétniho obchodniho
zprostifedkovatele dle konkrétni situace firmy

SLEZSKA %

UNIVERZITA

DDDDDDDDDDDDDDDDDDDDD




OBCHODNI ZPROSTREDKOVATELE %
SLEZSKA

UNIVERZITA
OOOOOOO E PODNIKATELSKA

JAK BYSTE DEFINOVALI ‘ Obchodni cestujici
OBCHODNI

ZPROSTREDKOVATELE?

Obchodni zastupce

Obchodni zprostredkovatel

Komisionar

, , @ soedicé
JAKE OBCHODNI
ZPROSTREDKOVATELE
ZNATE?

Burzy, aukce a veletry




OBCHODNI ZPROSTREDKOVATELE
- cviceni k osvojenti si aplikace teoretickych poznatki N A%

UNIVERZITA

OBCHODNE PODNIKATELSKA
FAKULTA V KARVINE

Prvni ¢ast ukolu sameostatna Kazdy, kdo vypracuje obé &asti
Druha ¢ast ukolu tymova po 2 studentech obdrzi 1 bod! ©
Cas na obé c¢asti: 25 minut

Cas na prvni ¢ast: 10 minut

1. Rozhodnéte u nasledujicich situaci, ktery typ obchodniho zprostiedkovatele je pro spolecnost
nejvhodnéjsi pro vyfizeni obchodu:

* Spolec¢nost se snazi najit zakazniky pro své nové vyrobky, které chce zacit prodavat v zahranici.

* Spolec¢nost se snazi najit kupce pro své vytézené lithium.

» Spolecnost hleda n€koho, kdo by se postaral o logistiku dodavek do Indonésie.

* Spolec¢nost se snazi ziskat co nejlepsi nabidku pro sviij vyrobek. Cena neni pevné stanovena a lze
prodat libovolny pocet jednotek vyrobku.

* Spolec¢nost vyvinula novy cihlovy material pro stavebnictvi. Chce se své zakazniky S timto novym
materialem podrobné seznamit prostfednictvim vzorkad.




OBCHODNI ZPROSTREDKOVATELE
- cviceni k osvojenti si aplikace teoretickych poznatki N A%
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OBCHODNE PODNIKATELSKA

Cas na druhou ¢ast: 15 minut

» Tymovy ukol po 2 studentech

2. \Whberte si jednoho obchodniho zprostiedkovatele z téch, které jste priradili v predchazejici

casti cviceni a vysvétlete vyhody a nevyhody jeho vyuziti pro zprostiedkovani obchodni
operace.

 Pokud se Vam to podatfi, tak zkuste najit n¢jakou
zajimavost 0 daném obchodnim zprostfedkovani (napf.
jak moc se vyuziva v praxi, implementace novych
technologii pfi procesu zprostiedkovani apod.).




OBCHODNI ZPROSTREDKOVATELE
- Vyhodnoceni cviCeni . A%
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OBCHODNE PODNIKATELSKA

1. Rozhodnéte u nasledujicich situaci, ktery typ obchodniho oo
zprostiredkovatele je pro spole¢nost nejvhodnéjsi pro vyrizeni obchodu:

* Spolec¢nost se snazi najit zakazniky pro své nové vyrobky, které chce zacit prodavat v zahranici.

* Spolecnost se snazi najit kupce pro své vytézené lithium.

* Spolecnost hleda nékoho, kdo by se postaral o logistiku dodavek do Indonésie.

* Spolecnost se snazi ziskat co nejlepsi nabidku pro sviij vyrobek. Cena neni pevné stanovena a lze
prodat libovolny pocet jednotek vyrobku.

* Spolec¢nost vyvinula novy cihlovy material pro stavebnictvi. Chce se své
zakazniky S timto novym materidlem podrobné seznamit prosttednictvim
vzork.

2. Prezentujte vyhody a nevyhody vybraného obchodniho
zprostiredkovatele.
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D¢kuj1 za pozornost

Mate dotazy?




