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CÍLE SEMINÁŘE

1. Cvičení vedoucí k lepšímu porozumění

mezikulturním rozdílům v obchodním

jednání, rozvoji schopnosti výzkumu,

kritického myšlení a veřejného vystupování.



OBCHODNÍ JEDNÁNÍ

- cvičení k osvojení si aplikace teoretických poznatků

TÝMOVÁ PRÁCE Každý, kdo zpracuje zadání obdrží 1 bod! ☺

1) Rozdělte se do týmu (libovolný počet členů týmu)

2) Každý tým hodí kostkou pro přiřazení konkrétní země,

ze které přijede na obchodní jednání zástupce firmy se

kterou chcete uzavřít obchodní operaci.

1. Kanada

2. Spojené státy americké

3. Čína

4. Brazílie

5. Indie

6. Japonsko



OBCHODNÍ JEDNÁNÍ

- cvičení k osvojení si aplikace teoretických poznatků

3) Proveďte podrobný průzkum o obchodních zvycích

a mezikulturních rozdílech v přidělené zemi.

4) Sepište následující informace:

• Krátké představení země a jejího kulturního

kontextu

• Pravidla obchodního jednání včetně pozvání na

schůzky, očekávání dochvilnosti, oblékání nebo

předávání daru

• Popis toho, jak se ve vybrané zemi komunikuje

v obchodním prostředí, gestikulace

• Návrhy, jak překlenout kulturní rozdíly a budovat

úspěšné obchodní vztahy s partnery z dané země.

5) Představení zjištěných informací celému semináři



Děkuji za pozornost

☺

Máte dotazy?


