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Jakou reklamu si pamatujete? TV/FB/IG
Jakého influencera znate?

Na jakém e-shopu jste nakoupili?
Jakou firmu sledujete na FB/1G?
Jaky slogan firmy znate?

a) 5 minut
b) Tymy po 4 lidech
c) Napiste odpovédi na otazky

J kr 1 f' : ’t ‘? , ’ r . 7 ’ r
aké logo firmy si vybavite d) Tym, ktery ma nejvice, ziska bod

Jaky produkt/sluzbu jste koupili?
Co je Netflix? Produkt/Sluzba
Na ¢em vydélava Facebook?

10. Reknéte ptiklad B2B firmy.

11. Reknéte piiklad B2G zakazky.
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* Opakovani z minula — co je potreba, prani a
poptavka
* Uved’te priklady

* Potteba — pocitovany nedostatek
* Ptani — zpusob, jak uspokojim potirebu

* Poptavka — prani dostupné v ramci kupni sily




PRAKTICKY PRIKLAD - CAJ

Uréete POTREBU — PRANI — POPTAVKU zeleného ¢aje




PRAKTICKY PRIKLAD - Gaming

Uréete POTREBU — PRANI — POPTAVKU gamingu

PlayStation®5




PRAKTICKY PRIKLAD - kosmetika

Uréete POTREBU — PRANI — POPTAVKU kosmetiky
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Postup:

1. Vyplite jednu potiebu a jedno pfani na svou A4.

2. Prohod’te si své papiry s kolegou a vypliite tfi1 feSeni Ptihlasim se na
a tf1 ditvody pro to, co jste dostali od kolegy. kurz némciny

3. Jaka 3 ptani plynou z potieby?

4. Jaké 3 potreby splnim pranim? Pottebuji se Sezenu si

5. Co budete poptavat pro dana prani? naudit némecky ucebnici

Piiklad fedent: Najdu si

soukromeého
lektora
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* Souhlasite se svymi kolegy?
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