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Struktura předmětu: 2+1


                        
	Přednášky
	Semináře

	1 /22.9                                                                                                                                    
Úvod do studia
Význam předmětu pro absolvovaný obor 
Téma: Význam a postavení obchodu v NH – interaktivní osnova. 

	1. Organizace předmětu 
    Požadavky na absolvování předmětu
     Seznámení s projektem (seminární práce)


	2/ 29.9                                                                                                                                      
Téma: Stručný vývoj čs. obchodu 
           
	2. Obchod a jeho postavení v NH
    Vývoj, funkce
Případová studie zaměřená na sortimentní disproporce ve venkovském prostoru, diskuze k současným trendům v maloobchodě

	3/ 6.10                                                                                                                                     
Téma: Řešení technologie obchodního provozu -1. část

	3. Stručný vývoj čs. obchodu
   Období 1. republiky, 
   Případová studie na vybrané nadčasové zásady T. Bati
    CPE, transformace, srovnání všech tří období 
    Nahlášení pracovních skupin pro SP
Volitelný úkol za bonusové body: zpracování schématu charakteristických rysů jednotlivých období vývoje českého obchodu


	4/ 13.10                                                                                                                                 
Téma:   Řešení technologie obchodního provozu -2. část         


	4. Systémové pojetí obchodního provozu    
Definice, prvky obchodního provozu, space management, šířka a hloubka sortimentu
Cvičení na určování typu sortimentu a technologické skupiny zboží.



	5/ 20.10 
Téma: Projekt maloobchodní jednotky
            Maloobchod a jednotlivé druhy
            maloobchodu 





	5. Systémové pojetí obchodního provozu
Opakovací test na skupiny mechanizačních prostředků a analýzu dispozičního řešení
Cvičení na určování forem prodeje
Úkol na zbylou část semináře a další seminář: Týmové cvičení na sestavení dispozičního řešení podle typu prodejny 

	6/ 27.10 
Téma: Velkoobchod a druhy velkoobchodníků
            Skladování a velkoobchodní sklady a 
           doprava

  Téma: Územní organizace obchodního 
            podnikání a maloobchodní síť 
         
                                                                                                                      

	6.  Systémové pojetí obchodního provozu
Skupinové vyhodnocení týmového cvičení a ohodnocení nejlepšího týmu + zopakování probraného učiva pomocí kompetitivního učení	Comment by Radka Bauerová: Každý tým formou krátké prezentace představí úkol z minulého semináře, který budou ostatní týmy hodnotit dle připravené šablony. Následně se vyhodnotí nejlepší tým, který získá bonusové body.	Comment by Radka Bauerová: Studenti budou rozděleni na několik týmu, z nichž každému týmu budou přiřazeny již probrané pojmy na přednášce. Budou mít chvíli na to, aby si promysleli, jak by tyto pojmy vysvětlili. Následně budou mezi sebou soutěžit týmy v tom, který tým na základě vysvětlování konkrétního pojmu tento pojem správně uhádne.

	7/ 3.11    
Téma: Přednáška odborníka z praxe na téma „Projekt maloobchodní jednotky“ (Ing. Přebinda)


	7. Po přednášce bude i seminář pro všechny k probírané přednášce




	8/10.11
Téma: 
Principy řešení a uspořádání MOS
 

	7.  Základní prvky obchodního provozu a jejich
     vazby
     Řešení exteriéru a interiéru prodejen a jejich
     marketingové souvislosti   
V zahraničí obchodníci výkladní skříně nepodceňují – případová studie
Nejnovější trendy v designu prodejen – případová studie
    Strukturální a instrumentální znaky 
    maloobchodních jednotek  
   Cvičení orientované na zhodnocení prvků vybrané maloobchodní jednotky


	9/17.11 – Státní svátek


	9. Transakcionální teorie a velkoobchod, sklady
    Soustava osídlení
Cvičení orientované na určení specifik vybraného velkoobchodu (funkce, druh, návrh vhodného druhu skladu)
    


	10 /24.11
Téma: Základy ekonomiky maloobchodního
             prodeje (1. část)

	10. Vývoj MOS dle Tietze, Vývojové trendy v MOS
    Diskontní orientace, obchod v obchodě a 
    rychlejší zastarávání sítě 
Cvičení orientované na identifikaci vývojových trendů MOS v praxi a typu MOS 

	11/ 1.12
Téma: Základy ekonomiky maloobchodního 
             prodeje (2. část)

	11. Principy řešení MOS
     Akční rádius, nákupní spád a jeho 
     výpočet, rovnoměrnost v rozmístění MOJ, 
     prostorová a provozní koncentrace, stupně 
    obchodní vybavenosti   
Studie orientovaná na zhodnocení možnosti zřízení specializované prodejny (oděvy) v Orlové na základě principů řešení a uspořádání MOS

	12/ 8.12
Téma: Psychologie a technika prodeje

	12. Základy ekonomiky maloobchodního prodeje
Plán prodeje, zásob, výběr sortimentu
Výpočty odhadu plánu prodeje, základní zásoby a celkové hodnoty zboží potřebného na realizaci plánovaného obratu

	[bookmark: _GoBack]13/ 15.12 
Téma: Ochrana zájmů spotřebitele
                                                                                                                      
	12. Obhajoby seminárních prací - kolokvium


	        

	13.  Obhajoby seminárních prací - kolokvium
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