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1. Prognézovani odhadu planu  prodeje
v kontextu stanoveného prodejniho cile pro
pochopeni strategické vazby a konkrétnich
krokti, nutnych pro splnéni stanovené¢ho
prodejniho cile na planované obdobi Vv planu
prodeje.




PROGNOZOVANI ODHADU PRODEJE
- cviceni k osvojeni si vazby mezi odhadem prodeje a prodejnim cilem CLsian %

PRACUJTE VTYMU — TYMY PO 2 CLENECH scuoo or usmess

Postup zpracovani ulohy:

» Kazdy tym obdrzi zadani s tfemi ukoly. Zacnéte
zpracovanim ukolu ¢. 2 a 3, jejichz vysledky budou
nasledné¢ diskutovany Vv poslednich 15 minutach
seminare.

» Jakmile budete mit vypracovany ukoly ¢. 2 a 3, tak
zpracujte také ukol ¢. 1.

» Na konci seminafe odevzdejte zpracované zadani pro
moznost ziskani 2 bodu, dle kvality zpracovani.

Cas: 25 minut na vyhledani informaci + 15 minut diskuze — diskutovat bude cely seminat,
nebude predstaveni vysledki jednotlivych tyma.
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