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CÍLE SEMINÁŘE

1. Prognózování odhadu plánu prodeje

v kontextu stanoveného prodejního cíle pro

pochopení strategické vazby a konkrétních

kroků, nutných pro splnění stanoveného

prodejního cíle na plánované období v plánu

prodeje.



PROGNÓZOVÁNÍ ODHADU PRODEJE

- cvičení k osvojení si vazby mezi odhadem prodeje a prodejním cílem

PRACUJTE V TÝMU → TÝMY PO 2 ČLENECH

Postup zpracování úlohy:

➢ Každý tým obdrží zadání s třemi úkoly. Začněte

zpracováním úkolu č. 2 a 3, jejichž výsledky budou

následně diskutovány v posledních 15 minutách

semináře.

➢ Jakmile budete mít vypracovány úkoly č. 2 a 3, tak

zpracujte také úkol č. 1.

➢ Na konci semináře odevzdejte zpracované zadání pro

možnost získání 2 bodů, dle kvality zpracování.

Čas: 25 minut na vyhledání informací + 15 minut diskuze – diskutovat bude celý seminář,

nebude představení výsledků jednotlivých týmů.



Děkuji za pozornost

☺

Máte dotazy?


