Pfipadova studie — Tvorba osobniho business modelu

Predmét Business modely

Jméno a pfijmeni:

uco:

Vytvofrte svij vlastni osobni business model, ten je spojen s Vasi osobnosti a vhodnymi schopnostmi, dovednostmi, znalostmi a zajmy pro danou
aktivitu podnikatelskou/pracovni apod. Pro budouci rozvoj a kariérni zmény je vhodné vytvofit stavajici osobni business model a podrobit jej
hlubSimu pfezkumu — co a jak opravdu chcete zménit a kam se chcete posunout (vytvofit si svlj dream job je mnohem vhodnéjsi, nez si jej najit).

Osobni business model se tedy sklada z ekvivalentt klasického canvasu:

Kdo jste/co mate (klicové zdroje)

Co délate (klicové Cinnosti)

Komu pomahate (zdkaznici)

Jak pomaham (nabizena hodnota)

Jak se o vas dozvédi/Jak dodavate své sluzby (marketingové kanaly)
Jak jedndte a komunikujete (vztahy se zdkazniky)

Kdo Vam pomaha (kli¢ovi partnefi)

Co ziskate (zdroje pfijmu) ~ 7
Co dévate (néklady) OSGbm
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TIP:
« vyuZijte dostupné materialy v IS pro tvorbu Vaseho osobniho business modelu,
e Kniha Osobni business model (2023), Clark T., Osterwalder, A., Pigneur, Y. Bizbooks.



Plan osobniho modelu

Klicovi partnefi — Kdo Vam
pomaha

Klicové aktivity —
Co délate

Klicové zdroje — Kdo jste a co
mate

Nabizena hodnota — Jak pomahate

Vztahy se zakaznikem —
Jak komunikujete

Marketingové kanaly — Jak se o
vas dozvédi a jak své sluzby
dodavate

Zakaznické segmenty —
Komu pomahate

Naklady — Co davate

Zdroje pFijmut — Co ziskavate




