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« STP - Segmentace, Targeting, Positioning
« Tymovy ukol 3 body
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1. Segmentace:

* Segmentace je proces rozdéleni trhu na mensi skupiny lidi, kteti maji podobné
vlastnosti nebo potieby.

2. Targeting:

* Cileni je vybér jedné nebo vice skupin (segmentill), na které se zamgéfite.

3. Positioning:

* Positioning je zplisob, jakym chcete, aby vasi zdkaznici vnimali vas produkt
nebo sluzbu.
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Segmentace:

* Demograficka segmentace: Nike rozd¢luje trh podle véku, pohlavi, sportovnich zajmi a trovné
aktivity.

« Psychograficka segmentace: Zaméfuje se na lidi, kteti maji aktivni Zivotni styl a touhu po zlepSeni
svych sportovnich vykont.

Targeting:

* Nike pouziva diferencovany marketing a nabizi rizné produkty pro rizné sporty (bch, basketbal,
fotbal atd.). Jejich kampané Casto cili na mladé sportovce a sportovni nadSence.

Positioning:

* Nike je jako znacka, ktera inspiruje sportovni vykon a osobni zlepsSeni. Jejich slogan “Just Do It”
podporuje mentalitu piekondvani prekdzek a dosahovani cili.




Ukol - 3 body

Vytvorte novy produkt pro cestovni kancelar.
Produkt délejte na miru jednomu z téchto segment:

1.
2.
3.

Bitcoinovi miliardari
Low-cost svobodni otcové
Pubertaci se zlatou kartou od rodi¢u

V ramci ukolu popiste?

a)
b)
c)
d)
e)
f)

Jaké jsou potiteby zakaznik?

Doba trvéani

Cilova destinace

Aktivity v ramci zajezdu — konkrétné

V Cem se zdjezd 1isi oproti aktudlnim nabidkdm pro danou cilovou skupinu?
Jaky bude slogan pro tento produkt?
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