
Podnikání 
 
Základní názvosloví nutné pro úspěšné absolvování předmětu: 
Vlastní vstup do podnikání – inspirace, myšlenka, start-up. 
Zhodnocení myšlenky – Value Proposition, Lean Canvas vs Business Model Canvas. 
Provozní management podniku – ekonomika podniku, provozní, personální a finanční řízení.  
Rozvoj podnikání a jeho mezinárodní rozměr – inovace, strategický rozvoj, licencování, 
franchising. 
 
Student bude umět aplikovat základní teoretické poznatky z ekonomiky podniku. 
Student dokáže aplikovat metody na tvorbu podnikatelských nápadů (ideace, inspirace, 
validace apod.)  
Student bude umět popsat základní strukturu Lean Canvas a bude umět aplikovat tyto principy 
na vlastní podnikatelské nápady.  
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Podmínky: 
 
Zpracování konspektu a jeho reflexe: 

0 bodů – nepochopení podstaty tématu, nedostatečná reakce v rámci reflexe 
1 bod – zjištění nedostatků při zpracování konspektu a při reakcích na téma v rámci 

  reflexe 
2 body - zjištění maximálně drobných nedostatků, schopnost rychlé reakce při reflexi 

• Odevzdání konspektu do 5. 1. 2025 

• Reflexe v rámci zkoušky 



 
Zpracování podnikatelského portfolia: 

• Vytvoření Lean Canvas projektového týmu na svůj podnikatelský nápad  

• Odevzdání portfolia do 12. 1. 2025 
 
 
Obhajoba podnikatelského portfolia: 

• Obhajoba podnikatelského nápadu projektového týmu ve formě Elevator pitch 
s následnou rozpravou. Návazná rozprava bude obsahovat zpětnou vazbu na Elevator 
pitch a rozbor strategického rozvoje firmy (hodnoty, mise, vize). 
 
0 bodů – nedostatečně popsaný Lean Canvas 
1-2 body – zjištění podstatných nedostatků jednotlivých prvků Lean Canvas 
3-5 body – zjištění drobných nedostatků Lean Canvas 
6-8 bodů – propracovaný a praktický Lean Canvas  
 

• Obhajoba portfolia ve zkouškovém období. 
 

 
Pro absolvování předmětu je nutné splnit všechny požadavky předmětu – odevzdat esej, 
podnikatelské portfolio a obhajoba. Tři nejlepší Lean Canvas budou zaslány do soutěže JA 
TopProject v rámci JA Czech. Možnost zapojení se i do JA TopBrand. 
 
 
 
Bodování: 
 
10 bodů – A 
9 bodů – B 
8 bodů – C 
7 bodů – D 
6 bodů – E 
5-0 bodů - F 
 
 
 


